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Anexo 12: Elevator Pitch


1. ¿Qué problema, necesidad u oportunidad se busca abordar? (1–2 frases claras)
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
2. ¿Qué propone la iniciativa y qué la hace diferente o relevante?
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
3. ¿A quién está dirigida la iniciativa? (Audiencia)
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
4. ¿Qué hace concretamente el proyecto para abordar el problema?
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
5. ¿Qué cambio o beneficio se espera generar?
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
6. ¿Qué se espera del interlocutor? (apoyo, alianza, financiamiento, difusión, etc.)
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
7. Frase final potente o mensaje clave
__________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

EJEMPLO
Temática: Emprendimiento local (baja comercialización de productos rurales) en la comuna de San Clemente.

1. ¿Qué problema, necesidad u oportunidad se busca abordar? (1–2 frases claras)
Existe una baja comercialización de productos locales, ya que pequeños emprendedores rurales tienen dificultades para acceder a mercados y vender sus productos de forma constante.
2. ¿Qué propone la iniciativa y qué la hace diferente o relevante?
Se propone crear una red local de comercialización que conecte directamente a emprendedores con consumidores, utilizando ferias itinerantes y apoyo digital básico. Es relevante porque fortalece la economía local desde la propia comunidad.
3. ¿A quién está dirigida la iniciativa? (Audiencia)
Está dirigida a pequeños emprendedores rurales, especialmente productores agrícolas, artesanos y familias que generan ingresos informales.
4. ¿Qué hace concretamente el proyecto para abordar el problema?
Organiza ferias locales, capacita en ventas y redes sociales, y genera alianzas con municipios y organizaciones para facilitar espacios de comercialización. 
5. ¿Qué cambio o beneficio se espera generar?
Se espera aumentar los ingresos de los emprendedores, fortalecer la economía local y reducir la dependencia de intermediarios.
6. ¿Qué se espera del interlocutor? (apoyo, alianza, financiamiento, difusión, etc.)
Se busca apoyo en difusión, generación de alianzas y acceso a espacios físicos o financiamiento para implementar las ferias.
7. Frase final potente o mensaje clave
“Cuando compramos local, no solo apoyamos un emprendimiento: fortalecemos toda una comunidad”.
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